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Det kræver kapital at 
skalere en startup

Digitalisering af erhverv 
og samfund

Product-market fit

Samfundsforandrende 
teknologier Sammensætte et stærkt 

team

Udvikling af produktet

Forretningsudvikling Netværk og viden om 
finansieringsmuligheder

Netværk til investorer
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Problem

Partnerskab



EIFOs tidligste finansiering baner vejen for 
dem, der tør tænke større

Lån
Vækst, iværksætter

Venture investering

Early engagement Venture debt

Pre-seed/Seed
Skalering

Growth Expansion Late/VCPre-seed
Prototype

Matchlån Kautioner Tilskud

At rejse kapital er processen, hvor du skaffer finansiering til at skalere din virksomhed. Afhængigt af hvilket stadie 

din virksomhed befinder sig på, kan du overveje forskellige finansieringsmuligheder.
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EIFOs Matchlån

Match af investering
i tidlige startups

Produkt

Vi samarbejder med mange typer investorer i 

forskellige konstellationer, heriblandt:

• Business angels

• Syndikater

• Familiekontorer

• Mindre fondsforvaltere, fx tidlige venturefonde eller 

erhvervsdrivende fonde

Fælles for alle investorer, vi samarbejder med, er, at 

de investerer i tidlige startups. Vi ser dem som 

centrale aktører i økosystemet, der med deres 

ekspertise, kapital og netværk kan hjælpe startups 

med at realisere deres potentiale. 
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Investor(er)

1.000.000,-

EIFOs Matchlån

EIFO matcher 
investeringer 1:1

Eksempel
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EIFO Match(lån)

1.000.000,-

Rente 5 %
+ 

CIBOR3

Gennem EIFOs Matchlåneordning kan vi matche din 
investors investering 1:1. I praksis betyder det, at 
for hver krone din investor investerer i 
virksomheden, finansierer EIFO én krone mere.

Med Matchlånet kan EIFO matche hele 
finansieringsrunden. Lånet skal være minimum DKK 
0,5 mio. og kan maksimalt være DKK 3 mio.*

*Inklusiv BA Match, Startlån og C19 lån



Løbetid

6 år 
Med initialt 3 års afdragsfrihed 
og oprullende renter (år 1-3). 

• Afdrages over 3 år med 

kvartalsvise ydelser (år 4-6).

Sikkerheder

• Virksomhedspant på nom. 

lånets hovedstol.

• Det er ikke muligt at udlodde udbytte 

i lånets løbetid. 

• Tilbagetrædelse fra andre långivere. 

Opsigelighed fra låntager

• Lånet kan opsiges til enhver 

tid til udløb af et kvartal. 

• Låntager forpligter sig til min. 

at betale 2 års rente. 

Udbetalingsbetingelser

• Samtidighed: Udbetaling af 

Matchlånet og 

kapitalforhøjelsen/medfinansieringen 

skal ske i forlængelse af hinanden.

• Dokumentationspakke, som opfylder 

EIFOs behov.

• Gennemførsel af tilfredsstillende 

hvidvask, ESG- og kend-din-kunde-

tjek på virksomheden og 

investor(erne). 

Omkostninger

• Bonus: 5 % af 

værditilvæksten, maks. 1 x lånets 

hovedstol.

• Stiftelsesprovision 0,5%, 

dog min. 10.000 DKK.

5 % + 
CIBOR3

Renten tilskrives 

kvartalsvist

Vilkår
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Tålmodig långiver:
Et lån tilpasset tidlige virksomheder

Opsigelighed fra EIFO

Lånet er 
uopsigeligt 
medmindre der sker misligholdelse som 
fx insolvens/konkurs.

• Manglende betaling af 

renter og afdrag.



Fordele og ulemper

Hvorfor Matchlån?
Matchlånet er den tidligste finansieringsmulighed for startups

Founder hæfter ikke personligt for lånet
Vi støtter den investorbårne rejse og skaber personlig sikkerhed for at 

skabe de bedste forudsætninger for succes.

Finansiering, som ikke udvander founder(s)
Ofte skal der rejses kapital ad flere omgange, og for at beskytte founder(s) 

mod udvanding på et tidligt stadie kommer EIFOs finansiering som et lån. 

For meget gæld kan være en

ulempe ved næste kapitalrunde
Gæld indgår som en del af en effektiv kapitalstruktur og finansieringsplan, 

men kan være en ulempe, når tingene ikke udvikler sig som forventet.

Kan være en mulighed for, at man kan få en 

investering fra en investor
Matchfinansieringen er en måde for en investor, fx business angel(s), at 

dele risikoen med andre på.
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Krav

Tidlige startups med investorer
Matchlån er for tidlige startups, som har fået en investering

Startup

Lokation

• er registreret i Danmark og har en forretningsmodel 

med et dansk afsæt.

Skalerbarhed

• har en forretningsmodel med innovationshøjde, og som 

kan skaleres.

Omsætning

• er tidlig fase, dvs. har genereret en omsætning på 

mindre end 3 mio. DKK. akkumuleret (baseret på de 

aflagte årsrapporter).

Grundlag

• er på et sundt finansielt grundlag. Det betyder, at 

virksomheden har runway til 12 måneder ved lånets 

udbetaling og ikke har negativ egenkapital.

• er en dansk SMV.

Investor

Ansvar

• er forpligtet til at handle ansvarligt og beskytte vores 

fælles investering.

Partnerskab

• er en partner, som deler vores værdier og mission.

• er en partner som investerer i en armslængde 

transaktion.

Transparens

• er loyal og transparent, når de giver EIFO oplysninger 

vedrørende låntagerens og medinvestorens præstation.

Rolle i virksomhed

• skal være uden bestemmende indflydelse i 

virksomheden.

• har ingen nærtstående relationer.
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Process

Sådan får du et Matchlån
Processen tager ~1 måned og starter, når startuppen har fundet en investor

1. Indledende dialog og ansøgning 3. Afklaring

Læs kriterierne på 
hjemmesiden

Forudgående dialog 

med EIFO
Både founder og investor.

Evaluering af

business casen
Vi evaluerer business casen og det 

forventede samarbejde med 

founders og investorer.

Screening
Materialet screenes, og opfylder 

det vores krav, fortsætter vi 

sagsbehandlingen.

Udfyld ansøgningsskema
eifo.dk/ansoeg-her/saadan-

ansoeger-du/

Yderligere materiale
Du kan blive bedt om at sende 

supplerende materiale gennem 

ansøgningsportalen.

Klargøring
Vi klargør aftalesættet, som skal 

signeres digitalt.

Tinglysning
Tinglysning og udbetaling. 

Vi tinglyser virksomhedspantet, 

og lånet udbetales umiddelbart i 

forlængelse heraf.

EIFOStartup

2. Pitch

Pitch hos EIFO
Både founders og investorer.

EIFO tager beslutning om 

at matche investeringen 
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Læs mere
eifo.dk/loesninger/matchlaan/

https://eifo.dk/ansoeg-her/saadan-ansoeger-du/
https://eifo.dk/ansoeg-her/saadan-ansoeger-du/


Lars Horsholt Jensen
laje@eifo.dk

+45 30 34 62 68

Susanne Eskildsen
sbe@eifo.dk

+45 23 98 65 85

Torben Due 
tga@eifo.dk

+45 21 66 16 26

Team
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Anders Christian Andersen
aca@eifo.dk

+45 21 61 55 56

EIFO Start-up & Innovation
Kontakt os via matchlaan@eifo.dk  

mailto:Email@eifo.dk
mailto:Email@eifo.dk
mailto:Email@eifo.dk
mailto:Email@eifo.dk


Dropla Tech 

Produktion af droner til 

minerydning
Dropla Tech udvikler tekniske og videnskabelige 

innovationer inden for fjernsensorer, digital 

signalbehandling, kunstig intelligens, UAVs, UGVs og 

andre relaterede aktiviteter for at automatisere 

lokalisation og klassificering af u-detonerede bomber.

Keepit
Databeskyttelsesvirksomhed

Keepit leverer en næste generations SaaS-

databeskyttelsesplatform, der er formålsskabt til 

skyen. Ved at sikre data i en leverandøruafhængig 

cloud beskytter Keepit kritiske forretnings-

applikationer, styrker cyberresiliens og fremtidssikrer 

databeskyttelsen.

Case eksempler 

Cases

Eupry
Automatiseret temperature 

compliance
Eupry tilbyder digitale løsninger der omfatter 

monitorering af temperaturforhold, kalibrering af 

måleinstrumenter og validering af temperatur-

kontrollerede enheder som for eksempel køleskabe 

og frysere, men også større kølerum og lagerhaller.
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Balancesum

mia. kr.

73

Kunder

ca.

3.500

Hvem er EIFO?

• Ejet og garanteret af den danske stat. 

• Bred portefølje og støtter bl.a. danske startups –
store som små landet over.

• Samarbejder med mange forskellige aktører i 
økosystemet – alt fra business angels til 
venturefonde.

• Langsigtet og tålmodig långiver med fokus på at 
skabe innovation og samfundsafkast.

• Ansvarlig tilgang til at fremme bæredygtig udvikling 
i dansk erhvervsliv.

• Stort fokus på diversitet og mangfoldighed – både 
ift. køn, etnicitet og geografi. 

S.12

Forretningsomfang

mia. kr.

162
Nye forretninger

mia. kr.

28

Danmarks Eksport- og Investeringsfond



bidrage til 

Danmarks sikkerhed

skabe vækst og 

iværksætteri på

tværs af Danmark

skubbe på den 

grønne omstilling

løfte innovative 

teknologier

åbne døre for 

global forretning

Sammen gør vi 

Danmark rigere 

på det, der gør en 

forskel, ved at ... 
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EIFO-loven

”EIFO har til formål at skabe 

størst muligt samfundsmæssigt afkast 

ved at fremme vækst og fornyelse i 

dansk erhvervsliv, fremme dansk 

erhvervslivs muligheder for eksport 

og internationalisering, deltagelse i 

den globale værdikæde og opdyrkelse 

af nye markeder og bidrage til en 

bæredygtig og grøn omstilling.”

§1

Mission
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