
Eksempler på finansieringsformål

Finansiering af
anlægsinvesteringer

samt styrkelse af
virksomhedens

arbejdskapital til
vækst.

Grøn omstilling, fx
investering i mere
ressourceeffektive

løsninger eller
bæredygtige
produkter.

Ved ejerskifte eller
generationsskifte
kan lånet sikre, at

overdragelsen sker
på solide

økonomiske vilkår.

Udvikling og
kommercialisering
af nye teknologier

eller digitale
løsninger.

Finansiering af
international
ekspansion i

skalerbare tech-
virksomheder.

Skalering af digitale
Abonnements-

baserede platforme,
hvor lånet

accelererer en
salgsindsats.

Kontakt EIFOs kundecenter: kontakt@eifo.dk | +(45) 31 51 94 21

Kundens karakteristika

Rammer og vilkår

1 Skal have positiv egenkapital og være kreditværdig.

2 Virksomheden og koncernforbundne selskaber må have max. 749 ansatte (1).

3 Må ikke være noteret på en hovedbørs, og finansieringen skal udvide 
engagementet.

(1) eller max. 1.499 ansatte og opfylde et innovationskriterie jf. EU’s Gruppefritagelsesforordning

Facilitetsstørrelse
200.000 DKK – ingen maksimumgrænse.

Medfinansiering
50 % af det samlede finansieringsbehov. Bemærk, der kan ikke ansøges om 
kautionsdækning fra EIFO på 1:1 medfinansiering.

Etableringsgebyr
Fast gebyr på 10.000 - 40.000 DKK + 0,5 % af lånets hovedstol.

Rente
CIBOR3 + et tillæg (4-10 %) der fastsættes på baggrund af pengeinstituttets 
individuelt fastsatte rating.

Løbetid
Tilpasses de finansierede investeringers tidshorisont, dog max 10 år. Der er 
mulighed for 2 års indledende afdragsfrihed.

Erklæringer og sikkerheder
Individuel sikkerhedspakke. Tilbagetrædelses- og 
udbyttebegrænsningserklæring. Virksomhedspant. Pant i kapitalandele. 
Begrænset personlig kaution. Interkreditoraftale.

Kreditbehandling
Ansøgning behandles individuelt. Ekspeditionstid varierer alt efter sagens 
størrelse og kompleksitet – ræk ud til os i god tid.
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Vækstlån
Vækstlån er for virksomheder, der skal investere, men 
som ikke kan skaffe nok kapital i deres pengeinstitut –
herunder også venturecases, der endnu ikke er 
profitable, men har et dokumenteret 
skaleringspotentiale.


